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Kupferindustrie startet Endverbraucherkampagne:
, Mein Haus kriegt Kupfer*

Seit Ende Oktober diesen Jahres wird in einer Endverbraucherkampagne auf
die Einsatzmdoglichkeiten und Vorteile von Kupfer in der Hausinstallation im
Rahmen einer Anzeigen- und Onlinekampagne hingewiesen. , Wir wollen mit
der neuen Kampagne Endverbraucher - und hier speziell Bauherren - fur das
Thema sensibilisieren*, so Christoph Geyer, Vorsitzender der European
Copper Plumbing Promotion Campaign, ein Zusammenschluss von
europaweit agierenden Unternehmen der Kupferrohr- und Fittingindustrie.
“Uberall spricht man vom ,mindigen Verbraucher’, doch gerade Bauherren
wird es sehr schwer gemacht, sich zum Thema Hausinstallation umfassend zu
informieren. Wir wollen hier Abhilfe schaffen.”

Getragen wird die Aktion ebenfalls von der International Copper Association, New
York, und dem European Copper Institute mit Sitz in Brissel. Dies nicht zuletzt
deshalb, da es sich um eine Ubergeordnete europdische Kampagne handelt, wobei
Deutschland aufgrund der Bedeutung seines Marktes als Pilotland ausgewahlt
worden ist.

Die renommierte Agentur Scholz & Friends hat dazu im Auftrag der beteiligten
Unternehmen verschiedene Tools entwickelt, die sich unter der Uberschrift ,Mein-
Haus-kriegt-Kupfer* unterhaltsam und informativ an den Endverbraucher, aber auch
an den Handwerker, richtet. Herz der Kampagne ist dabei das gleichnamige Online-
Portal, auf dem Bauherren zahlreiche Details zum Thema Hausinstallation finden
kénnen. AulRerdem wird eine Checkliste geboten, die dem Bauherren bei der Suche
nach dem richtigen Werkstoff ebenso hilft wie zur Vorbereitung auf das Gesprach mit
dem Handwerker.

Zukunftssicheres Bauen mit Kupfer

~Kupfer bietet gerade fur den Bereich der Hausinstallation eine grof3e Bandbreite von
Anwendungsfeldern,” fuhrt Christoph Geyer weiter aus. ,Der Werkstoff lasst sich
sowohl fiur Trinkwasser-, Heizungs-, Gas- und Solarthermie-Installationen
verwenden. Aber auch im Bereich der Klimatechnik und Regenwassernutzung hat er
seine Berechtigung, ebenso wie bei den aktuell diskutierten Sprinkleranlagen im
Wohnbereich.”

Wahrend man sich jedoch in der Vergangenheit darauf beschrankte, diese Thematik
schwerpunktmaldig in der Handwerkerschaft zu kommunizieren, sollen nun auch die
Endverbraucher daruber informiert werden. ,SchlieBlich bietet das Material
einzigartige Vorteile und gilt als besonders sicher, hygienisch, langlebig und flexibel —
Argumente, die auch fir Bauherren bei ihrer Materialauswahl malfgeblich sein
sollten,” so Geyer weiter.



Untersuchungen belegen, dass sich Bauherren dank moderner Medien und einem
veranderten Verbraucherverhalten heutzutage starker in Entscheidungsprozesse
einbringen kénnen und wollen, bevor sie eine Investition tatigen. Oftmals tragt die
Fulle der Informationen jedoch auch dazu bei, dass die Verunsicherung beim
Bauherren wachst und eine zusatzliche Stresssituation entsteht. Geyer dazu: ,Leider
haben unsere Umfragen auch gezeigt, dass der Bauherr damit irgendwann
Uberfordert ist. Die richtige Werkstoffwahl fir die Hausinstallation wird daher nach
wie vor dem Installateur oder Planer Uberlassen. Gleichzeitig misstraut der Bauherr
dem Handwerker, weil er dessen Arbeit nicht wirklich beurteilen kann.*

Durch Information Vertrauen schaffen

Die Kupfer-Kampagne fur Endverbraucher hat sich zum Ziel gesetzt, den Bauherren
durch kompetente Informationen zu entlasten und zu starken, gleichwohl aber auch,
die Beziehung von Handwerker und Bauherr auf eine neue Ebene zu bringen.
Handwerker und Bauherren sollen sich als Partner verstehen, ganz unter der
Mal3gabe ,beratender Handwerker” trifft ,mundigen Verbraucher‘. Was fur dem
taglichen Einkauf gilt, namlich die ausfuhrliche Produktinformation, sollte auch fur
den Hausbau gelten.

Wie so eine Kooperation mit Leben geflllt wird, zeigt auf mustergiltige Weise die
Unternehmensphilosophie der Osnabricker mhs-Massivhaussysteme, die seit
Jahren in enger Abstimmung mit Bauherren Projekte entwickelt und umsetzt.

.Gerade bei der Planung werden die gro3ten Fehler gemacht, deshalb versuchen wir
in enger Abstimmung mit dem Bauherren und seinen Winschen individuelle
Losungen zu entwickeln, die nicht nur finanziell, sondern auch technisch machbar
sind“, erlautert Frank Hoving, Projektentwickler bei mhs-Massivhaussysteme, das
Konzept. ,Denn jede Familie hat bestimmte Vorstellungen und Wunsche wie ihr
Traumhaus auszusehen hat, doch oftmals fehlt das entsprechende Wissen Uber die
konkreten Moglichkeiten, die das einzelne Objekt bietet. Hier setzen wir an. *

Als Beispiel zieht Frank Hoving dazu ein Projekt heran, dass aktuell fertig gestellt
wurde und gerade auch unter energetischen Gesichtspunkten zu den innovativsten
Baumafinahmen des Unternehmens z&hlt. Dabei handelt es sich um ein 150 m?2
groBes freistehendes Einfamilienhaus flr eine vierkdpfige Familie. Das
zweigeschossige Objekt wurde individuell fur diese Bauherren zugeschnitten. Als
Vorgabe durch den Bauherren gab es neben dem Wunsch nach einer
kostengiinstigen Realisierung auch den Wunsch nach dem Einbau regenerativer
Energien, insbesondere um die hohen Energiekosten zu senken, die heutzutage im
Normalfall zu bertcksichtigen sind.

.In diesem Fall bot das Objekt beste Voraussetzungen, regenerative Energien
einzusetzen, da z.B. auch die geologischen Voraussetzungen fir den Einbau einer
Erdwarmepumpe gegeben waren. Gleichzeit erlaubte das veranschlagte Budget
auch den Einsatz innovativer Techniken und qualitativ hochwertiger Materialien,”
beschreibt der Projektentwickler die Rahmenbedingungen des Projektes.

Qualitatsbewusstes Bauen ist gefragt

Gerade die Erdwarmepumpe lag den Bauherren am Herzen. Dies deckt sich mit den
Erfahrungen von Frank Hoving, denn in den letzten 18 Monaten ist die Nachfrage fur
diese Energiegewinnungsart sprunghaft gestiegen. Dies nicht allein wegen der
aktuell hohen Energiekosten, sondern sicherlich auch, weil die Hersteller die
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Erdwarmepumpentechnik massiv weiterentwickelt haben und deshalb nicht nur
effizientere, sondern auch kostengunstigere Gerate zur Verfugung stehen. ,Heute
amortisiert sich eine Warmepumpe bereits nach acht Jahren®, erklart Hoving den
Wunsch vieler Bauherren nach dieser Technik. ,Dazu kommt eine saubere
Mdglichkeit der Verlegung durch Anschlisse mit Kupferrohren, die zudem durch die
optimale Warmedammung und den geringen Gesamtdurchmesser Uberzeugen. Und
kostenginstig ist es zudem.* Rund zwei Drittel der Ublichen Energiekosten lassen
sich heutzutage mit einer modernen Erdwarmepumpe einsparen.

Optimal ist die Kombination mit einer Ful3bodenheizung. Im vorgestellten Objekt
wurden dazu rund 1.550 Meter Kupferrohrleitung verlegt. Hoving dazu: ,Die geringe
Vorlauftemperatur, die eine Ful3bodenheizung bendétigt, wirkt sich schonend auf die
Warmepumpe aus und erhoht die Lebensdauer des Aggregates auf rund 25 Jahre —
ein Wert, der mit einer konventionellen Heizung nicht erreicht wirden konnte.*
AulRerdem bietet eine Ful3bodenheizung neben einer hohen Heizleistung auch die
hochste Warmeleitfahigkeit und das bei optimaler Alterungsbestandig- und
Temperaturfestigkeit. Ein weiterer Vorteil ist zudem das ausgewogene Raumklima,
das das Wohlbefinden der Hausbewohner steigert.

Ein weiteres Highlight des Einfamilienhauses ist eine Solarthermieanlage fur die
Brauchwassererwérmung. Die insgesamt sechs Quadratmeter grol3en Kollektoren
bringen allein rund 60 Prozent Energieeinsparung fir die Zubereitung von
Warmwasser. Als Anbindeleitungen fungieren hier rund 50 Meter Kupferrohr, das
sich aufgrund seiner hohen Temperaturbestandigkeit auch hier als Material der Wahl
anbietet. AuRerdem ist es bestandig gegen auf3ere Einflisse und bietet eine gute
thermische Isolation verbunden mit einer einfachen Montage.

.Da die Bauherren Wert auf ein umweltbewusstes Bauen legten, haben wir der
Familie zudem eine aktive Regenwassernutzung vorgeschlagen®, erlautert Hoving
das Bauvorhaben weiter. Im Garten wurde deshalb ein Tank fir das gesammelte
Regenwasser installiert, das beispielsweise bei der Toilettenspulung als
Brauchwasser genutzt wird.

Vertrauen in Material und Ausfiihrung

.Da der der Bauherr sich fur moderne Techniken und Qualitédt entschieden hat,
konnten wir die gesamte Hausinstallation in Kupfer ausfiihren, also die bereits
erwahnte FulRbodenheizung ebenso wie die komplette Trinkwasser- und Sanitar-
Installation. In das Einfamilienhaus sind so rund 1.800 m Kupferrohrleitungen
eingebaut worden - Ubrigens ein Material, dem nicht nur wir, sondern auch die
Bauherren aufgrund seiner zahlreichen Einsatzmoglichkeiten und Vorteile grof3es
Vertrauen entgegenbringen,” urteilt Frank Hoving.

»Als Hersteller von Kupferprodukten fur die Hausinstallation glauben wir, dass Kupfer
ein Material ist, in das Bauherren vertrauen koénnen“, begriindet Geyer die
Endverbraucherkampagne und unterstutzt damit die Aussage von Frank HOving.
.Kupfer in der Hausinstallation gibt dem Bauherren und seiner Familie Sicherheit,
entspannt den Stress in der Bauphase und gewéhrleistet in seinem Nutzen aus
Sicherheit und Verlasslichkeit eine hohe Lebensqualitdt. Wenn Bauherren sich dank
unserer Kampagne besser informiert fihlen, haben wir unser Ziel erreicht.”



Doch auch uber den Bereich der Hausinstallation hinaus bietet der Einsatz von
Kupferwerkstoffen im Wohnumfeld grol3tmogliche Sicherheit. Das zeigen
verschiedene aktuelle klinische Studien, bei denen Kupfer in seiner Wirksamkeit als
antimikrobielles Material eine bedeutende Rolle spielt.

Gesundheitsschutz durch angewandte Hygiene

Die in den letzten Jahren stetig zunehmenden Zahl der Antibiotika resistenten Keime
wie z.B. MRSA (MRSA steht fur Methicillin-resistenter Staphylococcus aureus).
bereitet gerade im Gesundheitswesen zunehmend groRere Probleme.

Nach seriosen Schatzungen treten allein in deutschen Krankenhausern jahrlich mehr
als eine halbe Million so genannter nosokomialer — also in der Klinik erworbener —
Infektionen auf. Europaweit sind es nach Angaben des Européischen Zentrums fir
Pravention und Kontrolle von Krankheiten (ECDC) drei Millionen Félle, wovon 50.000
todlich verlaufen. ,Weltweit anlaufende Studien haben nun gezeigt, dass Kupfer im
Kampf gegen diese Infektionen ausgesprochen wirksam ist“, so Dr. Anton Klassert
dazu, Geschaftsfuhrer des Deutschen Kupferinstituts Berufsverbands und Leiter des
europdaischen Kupfer-Kompetenzzentrums ,Antimikrobielle Eigenschaften®.

Einer der klinischen Vorreiter ist in Europa die Asklepios Klinik Wandsbek in
Hamburg. In Wandsbek wurden auf zwei Stationen Proben von Turgriffen, Turplatten
und Lichtschalter genommen: einmal von den herkémmlichen Oberflachen aus
Aluminium, einmal von denen aus Kupferlegierungen. Turklinken und Lichtschalter
sind erfahrungsgemaR die haufigsten Kontaktflachen fir die Ubertragung von
Keimen.

Erste Untersuchungsergebnisse haben nach Angaben der Klinik und der
begleitenden Forscher der Universitdt Halle-Wittenberg ,signifikante geringere
Uberlebenschancen* von Mikroben auf Kupfer-Oberflachen gezeigt. ,Wir sind
optimistisch, dass sich diese positiven Belege auch nach Abschluss der Studie
verifizieren lassen,” so Klassert dazu. ,Die Asklepios Kliniken haben bereits
signalisiert, dass sie grof3es Interesse daran haben, weitere Krankenhduser mit
Kupfermaterialien auszustatten.”

Im Bereich von Gesundheit und Pflege sieht das Deutsche Kupferinstitut deshalb
zahlreiche Anwendungsfelder, in denen die antimikrobiellen Eigenschaften des
Werkstoffes zum Tragen kommen kdnnen. Im Fokus stehen dabei neben den haufig
bertuhrten Oberflachen wie Tirklinken oder Lichtschaltern ebenfalls Handlaufe und
Badezimmerarmaturen.

Kupfer hilft im Kampf gegen Keime

,2Uber den Einsatz im Gesundheitswesen und der Pflege hinaus kénnen wir uns
jedoch auch problemlos Anwendungsmoglichkeiten im hauslichen Bereich
vorstellen®, beurteilt Dr. Anton Klassert die Zukunft antimikrobieller Kupferprodukte.
.Gerade junge Familien legen zunehmend Wert auf ein gesundes Umfeld und
gesunde Ernahrung. Da liegt es nahe, auch dafir zu sorgen, dass die
Wohnumgebung so gestaltet wird, dass die Ubertragungswahrscheinlichkeit von
Krankheiten durch den Einsatz relativ einfacher Mittel gesenkt wird. Und wer
beispielsweise neu baut, wird es zu schatzen wissen, ein Material zu verwenden, in
das man in jeder Hinsicht vertrauen kann.”



Bauherren und Endverbraucher scheinen offensichtlich mit der Entscheidung ,Mein
Haus kriegt Kupfer® auf jeden Fall eine richtige Wahl zu treffen. Die vielfaltigen
Einsatzmoglichkeiten und aktuelle innovative Entwicklungen zeigen nachhaltig, dass
der bewahrte Werkstoff immer wieder positiv von sich reden macht.

Christoph Geyer, Vorsitzender der European Copper Plumbing Promotion Campaign — ECPPC —
erlautert die Hintergrinde der Endverbraucherkampagne der Kupferindustrie.



